[bookmark: _Toc1]最新浮沉经典语录能坐公交车上下班就是幸福的事了(6篇)
来源：网络  作者：眉眼如画  更新时间：2024-06-15
人的记忆力会随着岁月的流逝而衰退，写作可以弥补记忆的不足，将曾经的人生经历和感悟记录下来，也便于保存一份美好的回忆。范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？接下来小编就给大家介绍一下优秀的范文该怎么写，我们一起来看一看吧。浮沉经典语录能坐公交车上...
人的记忆力会随着岁月的流逝而衰退，写作可以弥补记忆的不足，将曾经的人生经历和感悟记录下来，也便于保存一份美好的回忆。范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？接下来小编就给大家介绍一下优秀的范文该怎么写，我们一起来看一看吧。
浮沉经典语录能坐公交车上下班就是幸福的事了篇一
2、每个人都有自己向往的追求，每个人都有自己坚持的力量，但是努力的做好自己，才能让自己的人生照顾好自己的生活，从而让自己无怨无悔。
3、不要随便说自己没时间，时间都是挤出来的。
4、宽容，才有宁静。人心如江河，窄处水花四溅，宽时水波不兴。世间太大，一颗心承载不起。什么都想占尽先机，会输了起码的幸福。众人的路众人走，磕磕碰碰在所难免。生活的最高境界，一是痛而不言，二是笑而不语。无论有多少委屈，一笑泯恩仇。
5、也是我惊鸿一瞥而后拥抱的芬芳
6、少年时期的爱情，有义无反顾，有尘埃落定。
7、心静者高，高者俯瞰世界；心和者仁，仁者包容万物；心慈者深，深者淡定人生；心慧者爱，爱者天天欢乐。
8、同时风华正茂，何甘他人之后。
9、所谓成长，不是学到，就是得到。
10、书生意气挥斥方遒指点江山激扬文字粪土当年万户候
11、人生没有白走的路，每一步都算数。弯路自有弯路存在的意义，走下去，可能才能找到真正属于自己的路。
12、心随波动线牵忧，仄仄平平恨绿油。
13、我们活在世上，不是为了征服人类，而是为了寻找同类。
14、奔腾咆哮狂热怒吼奔放舞，
15、不浪费时间，做好你选择的，
16、世界很乱，唯有自己最可靠，谁都会走，只有自己会永远陪着自己。
17、让我们学会宽容吧！怀着一颗宽容的心，迎接每一天！如果人人都有一颗海纳百川般宽容的心，那么世界将会变成美好和谐的人间！
浮沉经典语录能坐公交车上下班就是幸福的事了篇二
1、先想清楚自己要做什么，然后朝着目标努力前进。
2、与其羡慕别人，不如把握自己的长处。
3、在职场中，比学历、背景及工作经验更加重要的，是品质与才干。
4、不管成与败，都要和老板站在同一阵线，共生共荣，这样他才会为你分担责任，分化职场危险。
5、巧妙远离办公室恋情，既要和对方保持距离，防止误会，又不可拒人于千里之外，不可小家子气，以免伤了对方的自尊，恶化同事关系。
6、不在其位，不谋其政。
7、你只和你自己在一条船上，只要记住这一条，你就能适当地关心别人了。
8、在职场上，每一个人都是你的朋友，每一个人也都不是你的朋友。朋友是难得和珍贵的，你的老板不是你的朋友，你的同事也不是。
9、既然做了别人的马前卒，就得干马前卒的事，如果败局难以挽回，那就不妨努力为自己的将来捞住一点胜算吧。
10、有些事心知肚明即可，说出来味道就变了，要学会在适当的时候保持沉默。
11、做一个考虑问题周到的员工。
12、不知道怎么走，就停下来，看看全局。当局者迷，不知道怎么走，说明你离棋盘太近了。
13、凡事不可太要强，要顺其自然。
14、要有团队精神：
15、所谓团队，指无论在什么情况下，在什么状态下，团队的成员都必须互相帮助、互相商量，彼此给予对方支持，然后一起努力去达成共同的目标。
16、你不是一个人，而且你的行为举动，也不是代表你一个人，你是团队的一份子，团队不是说你遇到什么问题，或我遇到什么问题，而是我们遇到什么问题。帮助了你，就是帮助了整个团队。
17、我们在一个团队当中，就会有所牺牲、有所付出，然后我们才能有所收获。
18、没有团队精神的人，事事都只想着自己，事事都把周围的每一个人作为敌人，不会是一个好员工。
19、我们在公司是团队，和客户在一起也是团队。
20、既不想帮助别人，也不需要别人的帮助，只会让自己越来越辛苦，让想帮你的人使不上劲。
21、运用你的判断能力甄别那些想帮助你的人，是出于真心还是假意。
22、事成于密、败于泄，销售刚刚开始，不要多想成了怎么样，要多想想事情过程中的细节，哪些是符合人之常情的，哪些是与事不符的。
23、不要把胜负看得太重要，事成固然大吉，不成最多换一份工作。重要的是，你学到了经验，积累了做销售的知识，这些东西才是真正属于你的，是比钱更重要的吃饭的本钱。
24、商场上没有真正的朋友，只有永远的利益。你借重对方越多，付出也就会越多。
25、和对手谈判，好比下棋，你先开口未必有先机，而是让对方拿住了想法，确定了你想要什么。
26、销售不是战争，商场也不是战场。战场上，不是你死就是我活，而商场，是需要双生双赢的。在商场上，你没有敌人，也不需要消灭敌人，你要尊重对方，帮助对方获取利润，前提是，他必须和你合作。
27、商场竞争中，只要敢去拼，去搏斗，有手段，够胆量，就一定能成功。但是人活着要与时俱进，在商业规范越来越明晰的今天，只用老办法是不能解决新问题的。
28、先发制人未必制人，后发制人也许更好。
29、知己知彼，百战不殆。要战胜对手，先要摸清对手的底牌，知道对手都做了些什么。
30、诚意先行。
31、联合次要竞争对手，打击主要竞争对手，然后再打击次要竞争对手。
32、要想打败一个人，就一定要比他快！
33、过犹不及，事情好过了头，就要谨防后面的危险了。
34、卖软件和卖冰棍没有什么区别，都是卖东西。
35、要打大胜仗，无论是老板，还是作为员工的你，都需要整个团队的力量，没有好兵的将军，打不了胜仗，没有好将军的小兵，再逞能也把握不了全局。
36、成为好销售的必要条件：团结周围一切力量；对人和事有着明晰的判断；能够事事顾全大局，站在一定的高度去想问题？
37、哪怕有一点机会拓展行内人脉，都不能放过。
38、熟记客户资料，增加客户的印象分。
39、局势未明之前，不要轻举妄动，以不变应万变，让对手先行，自己再后发制人。
40、要是你能看清全局，你们的老总也该下台了，再说有几个人能时时看清全局，那就不是人，是神了。
41、你要想打败一个人，就一定要比他快。
42、生活中无处不是学问。
43、什么事情都不能太好，太好了不好。
44、我提醒你只在自己的船上，是为了让你时刻提高警惕，正因为你只在自己的船上，你才更需要去了解周围的环境、周围的同事，看看哪些能为我所用，哪些不能为我所用，你可以把别人拉来坐你的船嘛。
45、不要有那么多的埋怨，埋怨别人只能说明自己无能，做事情要有大心胸。
46、人生总是能通过别人的不幸找到自己的幸福。
浮沉经典语录能坐公交车上下班就是幸福的事了篇三
1、有些事自我知道就好，没必要去追问，正因答案未必能理解；有些人自我认清就好，不值得去难过，正因感情不能去强求。
2、哪怕有一点机会拓展行内人脉，都不能放过。
3、不好把别人对你的抛弃，变成自我对自我的放下；更不好总和自我的心过不去，最起码活的像自我。
4、做一个思考问题周到的员工。
5、要想打败一个人，就必须要比他快！
6、既然做了别人的马前卒，就得干马前卒的事，如果败局难以挽回，那就不妨发奋为自我的将来捞住一点胜算吧。
7、所谓团队，指无论在什么状况下，在什么状态下，团队的成员都务必互相帮忙互相商量，彼此给予对方支持，然后一齐发奋去达成共同的目标。
8、时光转换，体会到缘分善变；平淡无语，感受了人情冷暖。
9、和对手谈判，好比下棋，你先开口未必有先机，而是让对方拿住了想法，确定了你想要什么。
10、运用你的决定潜质甄别那些想帮忙你的人，是出于真心还是假意。
11、有些事，你把它藏到心里，也许会更好，等时刻长了，也就变成了故事。人的一生，总是难免有浮沉。生活是一磁带包罗万有的歌，每一天唱不完的是喜怒哀乐，不停流淌着的旋律是命运的起起落落。若想谱写出一首首优美动听的歌谣，学会放下该忘记的，记住该记住的。
12、人类如果不搞清楚自我从哪里来，就无法随心所欲地到自我想去的地方。
13、熟记客户资料，增加客户的印象分。
14、回忆既懒惰又自欺欺人，留下的都是最好的或者最坏的经历，以及印象最强烈的景象，被抹去的则是日常生活中的点点滴滴。
15、先想清楚自我要做什么，然后朝着目标发奋前进。
16、谁没有艰难，谁没有辛酸，唯一能扛的只有自我的双肩；谁没有错缘，谁没有遗憾，到最后能看清的只有自我的双眼。人生，有所为有所不为，其实就是有所谓也无所谓。
17、有心的人，不管你在与不在，都会惦念；无心的情，无论你好与不好，只是漠然。
18、真正心疼你的，就是处处为你着想的人。舍不得你花钱，电话总是挂断再打过来；生怕你熬夜，晚上总是催促你早点休息。（）你病了，焦急的再三询问；你烦了，耐心的一向劝慰；你累了，体贴的不再打扰。其实那些不经意间的流露，都是真爱；那些一点一滴的表现，都是深情。感情并不虚幻，用心感受；真心并不遥远，珍惜守候。
19、经验，会告诉你怎样做事；时刻，会教给你如何看人。
20、没有团队精神的人，事事都只想着自我，事事都把周围的每一个人作为敌人，不会是一个好员工。
21、人生的起点和终点之间，存在一段距离，那就是生活；在匆促奔波的旅途中，别害怕自我的迷茫，谋事在人，成事在天。做过的事不好后悔。经常能够看到不少人自怨自艾，为以前做过的错事后悔不已，为过去的事而消沉，为过去的事而落魄。世上永远没有后悔药。
22、诚意先行。
23、不好把胜负看得太重要，事成固然大吉，不成最多换一份工作。重要的是，你学到了经验，积累了做销售的知识，这些东西才是真正属于你的，是比钱更重要的吃饭的本钱。
24、要是你能看清全局，你们的老总也该下台了，再说有几个人能时时看清全局，那就不是人，是神了。
25、事成于密败于泄，销售刚刚开始，不好多想成了怎样样，要多想想事情过程中的细节，哪些是贴合人之常情的，哪些是与事不符的。
26、不好有那么多的埋怨，埋怨别人只能说明自我无能，做事情要有大心胸。
浮沉经典语录能坐公交车上下班就是幸福的事了篇四
1、半生朝花梦里，转眼便得白头。不若红烛相伴，一世浮沉何忧。
2、人生如茶，初尝苦味，回味无穷香甜。多一点细心，渐渐地品味。
3、我转过神来，又刚开始品位那花草茶的淡香与苦味，又刚开始品味生活的艰苦与开心！
4、人生如茶，浮起沉落，只是人生有高潮和低谷，决不是岁月轮回。
5、生活就是痛并快乐着，没有谁会一帆风顺，总有跌荡起伏。
6、有些爱一直没机会爱，等有机会了，已经不爱了。
7、儿时如一颗树木，摆满了漂亮的记忆力；儿时如一本日记，写满了追忆中的开心，难过，泪水；儿时如一杯浓浓茶，那麼令人回味无穷。漂亮的儿时将做为大家人生道路中最幸福的一页。
8、辛苦遭逢起一经，干戈寥落四周星，山河破碎风抛絮，身世浮沉雨打萍，惶恐滩头说惶恐，零丁洋里叹零丁，人生自古谁无死，留取丹心照汗青。
9、人生如茶，静下心以对。请记牢，并不是任何人全是真心实意，世界上美好事物成千上万，大家不太可能尽纳怀里。不属于自身的，无须奢望，没法获得的，更无须去奢求！
10、人生难免有风吹雨打，当苦尽甘夹的时侯你就懂得什么是人生了。
11、昨天已经过去，是过了期的支票，明天还没有来到，是不可提取的支票，只有活在今天是最现实的。
12、人心不古，世态炎凉
13、心是一方砚，不空亦不满。眼是一片天，不奢亦不贪。字是一盘餐，不腻亦不淡。深邃梅婷花向晚，零落幻影墨里寒。谁人涂抹香薰醉，禅语萦绕紫檀烟。
14、好点天没空余出来，静静地品铭一杯绿茶，经一段时间心灵的洗礼。.方得之：人生如茶，需仔细慢品，且喝且爱惜！
15、人生如茶，但是一拿一放。拿得起放得下是工作能力，摆得下是气魄。拿不了，便会无所作为；忘不掉，便会庸人自扰之。该当担的，要当担；该忘却的，要忘却！
浮沉经典语录能坐公交车上下班就是幸福的事了篇五
1、你只和你自我在一条船上，只要记住这一条，你就能适当地关心别人了。
2、运用你的确定本事甄别那些想帮忙你的人，是出于真心还是假意。
3、有共同的利益，就有联合的。可能性，即便彼此是竞争的对手。
4、我总觉得人生应该慎重，但其实我一样抵抗不了欲望，发财做大事，对男人来说，太有吸引力了。
5、这世界没有什么救世主，如果没有利益，肯定不会有牺牲。
6、世间的一横一竖都很平常，可为什么，我却横不平竖不直。
7、一个不能适应时代的人，只能被时代淘汰，这没有什么可惋惜的。
8、销售部的黑暗，她不想多管，至于乔莉的成功，她觉得什么都算不上，只能算无耻加黑暗的产物吧！
9、既然做了别人的马前卒，就得干马前卒的事，如果败局难以挽回，那就不妨努力为自己的将来捞住一点胜算吧。
10、陆凡不知道他在想什么，只觉得她努力平静的面孔下，藏着委屈，疑问和痛楚。
11、在职场上，每一个人都是你的朋友，每一个人也都不是你的朋友。朋友是难得和珍贵的，你的老板不是你的朋友，同事也不是。
12、那些烟花，它们只是在想如何让自己一生最终的爆炸，最终的冲上天去，天空是不是干净，这不是烟花要去想的问题。
13、所谓团队，指无论在什么情景下，在什么状态下，团队的成员都必须互相帮忙互相商量，彼此给予对方支持，然后一齐努力去达成共同的目标。
14、事成于密、败于泄，销售刚刚开始，不要多想成了怎么样，要多想想事情过程中的细节，哪些是符合人之常情的，哪些是与事实不符的。
15、她把命运交了出去，这是一种多么大的折磨。她甚至不知道自己何去何从！
16、销售不是战争，商场也不是战场。战场上，不是你死就是我活，而商场，是需要双生双赢的。在商场上，你没有敌人，也不需要消灭敌人，你要尊重对方，帮助对方获取利润，前提是，他必须和你合作。
17、我们的城市虽小，却有我们的家，有爸爸妈妈；大都市再大，那也是别人的家。
18、临危受命，拍案而起，我不如你，但要说到考虑周详，左思右想，那就你不如我了。
19、不在其位，不谋其政。作为下级，做好本职工作是首位的，莫要随便去打听上司的工作进展。
20、有野心的人在忙着摧毁这个世界，有梦想的人在忙着修复它。
21、我们是一个团队，并且是在这个时代努力生活，并努力掌握自己命运的一群人。
22、在职场中，不要像玻璃一样脆弱，而是要像水晶一样透明。
23、在职场中，比学历、背景及工作经验更加重要的，是品质与才干。
24、和对手谈判，好比下棋，你先开口未必有先机，而是让对方拿住了想法，确定了你想要什么。
25、我们在一个团队当中，就会有所牺牲有所付出，然后我们才能有所收获。
26、既不想帮忙别人，也不需要别人的帮忙，只会让自我越来越辛苦，让想帮你的人使不上劲。
27、你活了四十年得过多累才能像现在这么阴暗。你心里不痛快，正好我带着笑脸来了，你就尽情拿我发泄吧。但人是要有礼貌的，我冲你微笑，你就算笑不出来也要装一下吧？地球是转动的，谁都不会永远坐在倒霉的位置上。
28、商场上没有真正的朋友，只有永远的利益。你借重对方越多，付出也就会越多。
29、乔莉突然觉得人生有点荒唐，而且在这荒唐中，还藏着一点点冷酷，一点点忧伤。
30、知己知彼，百战不殆。要战胜对手，先要摸清对手的底牌，明白对手都做了些什么。
31、没有团队精神的人，事事都只想着自我，事事都把周围的每一个人作为敌人，不会是一个好员工。
32、履历这么精彩的人，长相肯定特别平淡，老天爷是公平的。
33、男人的世界，这个世界她从来都没有想过，会和她的有什么不同。
34、比起聪明，老板更喜欢有执行力的员工。做好上司交代给你的事，不是你操心的就不要。
35、背叛并不可怕，可怕的是她的背叛完全是因为感情，与利益无关。
36、人一辈子都要不停地往前走，需要这样一种支撑，他们会让你感觉到，无论你做什么事，不成功、没关系，退回来，你还有，有依靠、有兄弟。
37、局势未明之前，不要轻举妄动，以不变应万变，让对手先行，自我再后发制人。
38、巧妙远离办公室恋情，既要和对方坚持距离，防止误会，又不可拒人于千里之外，不可小家子气，以免伤了对方的自尊，恶化同事关系。
39、夫妻吵架是给自己的坏脾气找一个不用道歉的发泄对象。
40、原来成功并没有什么滋味，因为人生的征途，她只朝前迈了小小的一步。
41、我们在一个团队当中，就会有所牺牲、有所付出，然后我们才能有所收获。
42、成长之痛是人生必经的一个阶段，就像蚕要破蛹、蛹要化蝶。我们总要学会承受什么、蜕去什么、裂变什么，才能更好地理解社会、理解自己。你要明白，自己的处境已经不是一番话、或者谁来指点一下迷津就可以解决的。
43、商场上没有真正的朋友，只有永远的利益。你借重对方越多，付出就会越多。
44、我们生活在人的海洋，许多人为了安稳的生活，选择了随波逐流。而如果让我选择，我会让自己成为三文鱼，即使会冒险，会损失一些东西，我也要逆流而上。
45、有些人贪图钱财，有些人贪图美色，可有的时候，梦想也是一种贪婪。
46、不管成与败，都要和老板站在同一阵线，共生共荣，这样他才会为你分担责任，分化职场危险。
47、这个游戏我们都玩得太入迷了，从明天起，为自己好好活着。
48、有些事心知肚明即可，说出来味道就变了，要学会在适当的时候保持沉默。
49、把事情想得清楚点没什么好辛苦的，反倒是端着明白装糊涂，演起来倒挺累人的。
50、人生最应该拥有什么？高智商、高学历、有钱的父母，都不如有一个识时务的好性格。
51、这个世界不是人人都讲道理的，当你和一些人讲道理的时候，在他们看来，你只是一场笑话。
52、我们这些小白领，用力过猛会过劳死，用力不足连蜗居都住不起。
53、不知道怎么走，就停下来，看看全局。当局者迷，不知道怎么走，说明你离棋盘太近了。
54、巧妙远离办公恋情：既要和对方保持距离，防止误会，又不可拒人于千里之外，不可小家子气，以免伤了对方的自尊，恶化同事关系。
55、不要自作聪明。在一件事情没有表现出来之前，不要着急给它下一个判断。
56、你不是一个人，并且你的行为举动，也不是代表你一个人，你是团队的一份子，团队不是说你遇到什么问题，或我遇到什么问题，而是我们遇到什么问题。帮忙了你，就是帮忙了整个团队。
57、不要把胜负看得太重要，事成固然大吉，不成最多换一份工作。重要的是，你学到了经验，积累了做销售的知识，这些东西才是真正属于你的，是比钱更重要的吃饭的本钱。
58、提高观察力和记忆力。只要是见过一面的人，不管隔多长时间，都能一口叫出名字，并且说出见面时的林林总总。
59、其实每个人的青春都很精彩，过好自己的日子，平凡也是一种精彩。
60、世界上所有的合作都是螳螂扑蝉黄雀在后的游戏。就像咱们俩，不知道从什么时候就从队友变成了对手，如果你确保队友不会变节，那最好的办法就是，把队友的对手也一起加进来，让他们相互牵制，相互提防，这样，你就安全了。
61、职场是男人的游戏，女人最好不要介入太深，如果你想介入，你就要承担得起。
62、商场竞争中，只要敢去拼，去搏斗，有手段，够胆量，就必须能成功。可是人活着要与时俱进，在商业规范越来越明晰的今日，只用老办法是不能解决新问题的。
63、有些人永远掌握自己的命运，不交于他人，甚至一个时代。
64、既要和对方保持距离，防止误会，又不可拒人于千里之外，不可小家子气，以免伤了对方的自尊，恶化同事关系。
65、联合次要竞争对手，打击主要竞争对手，然后再打击次要竞争对手。
66、男女是有别的，你看我们女的，随便拨拨头发也性感，穿个短裙也性感。可是你们男的，居然只有一种方式会让女的觉得性感就是刷碗。
浮沉经典语录能坐公交车上下班就是幸福的事了篇六
1、先想清楚自己要做什么，然后朝着目标努力前进。
2、与其羡慕别人，不如把握自己的长处。
3、在职场中，比学历、背景及工作经验更加重要的，是品质与才干。
4、不管成与败，都要和老板站在同一阵线，共生共荣，这样他才会为你分担责任，分化职场危险。
5、巧妙远离办公室恋情，既要和对方保持距离，防止误会，又不可拒人于千里之外，不可小家子气，以免伤了对方的自尊，恶化同事关系。
6、不在其位，不谋其政。
7、你只和你自己在一条船上，只要记住这一条，你就能适当地关心别人了。
8、在职场上，每一个人都是你的朋友，每一个人也都不是你的朋友。朋友是难得和珍贵的，你的老板不是你的朋友，你的同事也不是。
9、既然做了别人的马前卒，就得干马前卒的事，如果败局难以挽回，那就不妨努力为自己的将来捞住一点胜算吧。
10、有些事心知肚明即可，说出来味道就变了，要学会在适当的时候保持沉默。
11、做一个考虑问题周到的员工。
12、不知道怎么走，就停下来，看看全局。当局者迷，不知道怎么走，说明你离棋盘太近了。
13、凡事不可太要强，要顺其自然。
14、不要有那么多的埋怨，埋怨别人只能说明自己无能，做事情要有大心胸。
15、所谓团队，指无论在什么情况下，在什么状态下，团队的成员都必须互相帮助、互相商量，彼此给予对方支持，然后一起努力去达成共同的目标。
16、你不是一个人，而且你的行为举动，也不是代表你一个人，你是团队的一份子，团队不是说你遇到什么问题，或我遇到什么问题，而是我们遇到什么问题。帮助了你，就是帮助了整个团队。
17、我们在一个团队当中，就会有所牺牲、有所付出，然后我们才能有所收获。
18、没有团队精神的人，事事都只想着自己，事事都把周围的每一个人作为敌人，不会是一个好员工。
19、我们在公司是团队，和客户在一起也是团队。
20、既不想帮助别人，也不需要别人的帮助，只会让自己越来越辛苦，让想帮你的人使不上劲。
21、运用你的判断能力甄别那些想帮助你的人，是出于真心还是假意。
22、事成于密、败于泄，销售刚刚开始，不要多想成了怎么样，要多想想事情过程中的细节，哪些是符合人之常情的，哪些是与事不符的。
23、不要把胜负看得太重要，事成固然大吉，不成最多换一份工作。重要的是，你学到了经验，积累了做销售的知识，这些东西才是真正属于你的，是比钱更重要的吃饭的本钱。
24、商场上没有真正的朋友，只有永远的利益。你借重对方越多，付出也就会越多。
25、和对手谈判，好比下棋，你先开口未必有先机，而是让对方拿住了想法，确定了你想要什么。
26、销售不是战争，商场也不是战场。战场上，不是你死就是我活，而商场，是需要双生双赢的。在商场上，你没有敌人，也不需要消灭敌人，你要尊重对方，帮助对方获取利润，前提是，他必须和你合作。
27、商场竞争中，只要敢去拼，去搏斗，有手段，够胆量，就一定能成功。但是人活着要与时俱进，在商业规范越来越明晰的今天，只用老办法是不能解决新问题的。
28、人生总是能通过别人的不幸找到自己的幸福。
29、知己知彼，百战不殆。要战胜对手，先要摸清对手的底牌，知道对手都做了些什么。
30、我提醒你只在自己的船上，是为了让你时刻提高警惕，正因为你只在自己的船上，你才更需要去了解周围的环境、周围的同事，看看哪些能为我所用，哪些不能为我所用，你可以把别人拉来坐你的船嘛。
31、联合次要竞争对手，打击主要竞争对手，然后再打击次要竞争对手。
32、要想打败一个人，就一定要比他快！
33、过犹不及，事情好过了头，就要谨防后面的危险了。
34、卖软件和卖冰棍没有什么区别，都是卖东西。
35、要打大胜仗，无论是老板，还是作为员工的你，都需要整个团队的力量，没有好兵的将军，打不了胜仗，没有好将军的小兵，再逞能也把握不了全局。
36、什么事情都不能太好，太好了不好。
37、哪怕有一点机会拓展行内人脉，都不能放过。
38、熟记客户资料，增加客户的印象分。
39、局势未明之前，不要轻举妄动，以不变应万变，让对手先行，自己再后发制人。
40、要是你能看清全局，你们的老总也该下台了，再说有几个人能时时看清全局，那就不是人，是神了。
41、你要想打败一个人，就一定要比他快。
42、生活中无处不是学问。
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