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渠道销售专员岗位职责 渠道销售岗位职责和要求篇一
2..负责独立开发客户，以快消品行业知名品牌为主；
3..协助维护公司现有客户，建立长期合作关系；
4..与公司内部各部门协调合作；
5..通过各种市场活动获得销售资源。
6..执行公司营销策略并对区域市场进行开拓。
渠道销售专员岗位职责 渠道销售岗位职责和要求篇二
1、执行上级安排的其他工作，并能适应经常性出差。
2、根据市场营销计划，完成区域内的销售指标;
3、开拓新市场，发展新客户，增加产品销售范围;
4、建立国内的销售网络，对经销商、代理商的培训支持，协助公司完成对市场及代理商的管理;
5、分析市场状况,收集客户需求、产品信息、竞争对手的动态等市场信息;
6、负责合同的签单及应收账款回收;
7、提交公司规定的报告、客户档案(周报、月报、季度报等)，执行销售制度;
渠道销售专员岗位职责 渠道销售岗位职责和要求篇三
1.负责公司软件产品的销售及推广，完成销售指标，努力开发高价值客户
2.建立与客户的长久关系，代表公司维护和发展与客户的关系
3.能定期完成工作要求，独立处理和解决相关问题
4.负责与客户进行沟通，了解客户需求
5.对潜在客户进行定期跟踪，开发新客户;
6.管理和维护与客户的日常沟通，建立长期合作关系。
渠道销售专员岗位职责 渠道销售岗位职责和要求篇四
1.负责区域内经销商开发与品牌推广工作；
2.根据公司的经营策略和目标，完成区域市场的渠道开发和渠道商管理工作；
3.定期拜访客户，维护渠道关系及渠道商销售人员的产品培训，提高渠道商对公司紧密性和忠诚度；
4.管理区域内渠道商的价格体系，开拓新的市场领域；
5.负责渠道商的售前协助、售后服务和技术支持工作；
6.做好成本控制和分析方案；
7.领导交办的其它任务。
渠道销售专员岗位职责 渠道销售岗位职责和要求篇五
- 维护和发展现有东芝家用中央空调经销商网络；
- 支持和管理经销商发展
- 分销体系的建立，二级分销商的开发和维护管理；
- 家装设计公司、系统集成公司的推广；
- 市场推广活动，包括各类展会、网络推广、小区推广等；
- 出货管理
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