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无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助写作也可以提高我们的语言组织能力。范文书写有哪些要求呢？我们怎样才能写好一篇范文呢？下面是小编为大家收集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需要的朋友。阿里巴巴的安全负责人篇一在林...
无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助写作也可以提高我们的语言组织能力。范文书写有哪些要求呢？我们怎样才能写好一篇范文呢？下面是小编为大家收集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需要的朋友。
阿里巴巴的安全负责人篇一
在林经理的讲解下，对于阿里巴巴国际站要有所整改，第一步我们得先从关键词入手，因为做阿里巴巴国际站排名，选对关键词是很重要的一步，因为客户是通过搜索关键词找到我们的，如果我们的关键词设置不当，就会全盘皆输。关键词选取方法：
1.阿里巴巴国际站产品关键词提示，等搜索引擎相关搜索，google的相关搜索都是搜索量比较大的词3.同行使用的产品关键词，包括国内的同行，还有国外的同行，我们可以到国外做同类产品的网站上，看他们的产品用的是什么关键词4.从客户的询盘内容中分析关键词，看客户用什么词来描述他想要的产品。我觉得从这些方面入手，可以增加关键词的遍及性，扩大范围，使更大面积的涵盖并方便搜索。二.产品名称
1.产品名称要尽量详细2.产品名称中出现想要排名的主关键词和长尾关键词3.主关键词前加一些词对其进行描述4.主关键词后放一些长尾词对产品进行描述 举例子来说明：
我们想要做的是led garden lamp这个主关键词的排名，标题可以写成：high power led garden lamp（主关键词前加一些词对其进行描述），或者：led garden lamp for plaza（主关键词后放一些长尾词对产品进行描述），可以多尝试改换标题，看哪个排名更好。
三、产品修改：
产品修改有利于排名上升，已验证。
我们可以搜索一下自己发布的产品，看哪些产品的排名比较靠前，就对这一款产品进行修改，修改后再看排名有没有上升。
产品修改可以和橱窗产品功能结合使用，比如你有一款产品放上橱窗后排名在搜索结果的第３位。那么如何让它爬到第一位呢？ 1.从橱窗上撤下这款产品2.对这款产品进行修改（我感觉主要是要变换产品的名称，然后对描述内容稍做修改）3.再次放上。
四、大量发布产品
1.用5到10个产品来竞争一个主关键词2.这5到10个产品的名称中写上关键词3.使用类似产品发布功能批量快速发布
五、执行
1.每天坚持发布产品2.查看自己发布的搜索结果比较靠前的产品3.分析关键词布置，不断尝试优化4.
总结
阿里巴巴国际站排名规则和技巧
我觉得这样初步的修改应该会比以前更好一点，在加上小严的配合，相信会有初步成效，当然还需要之后的不断努力调整，对客人的不断的跟踪。只有不断的努力才能达到预期的效果。
阿里巴巴的安全负责人篇二
众所周知，信息排名的靠前能给我们带来更多的商机，能让更多的商家在信息的海洋中快速地找到我们。看一看下面的数据，信息排名的优势就显而易见了根据统计，70-80%买家在搜索时只查看第一页信息；50-60%的买家会查看排名前五的信息；如果信息排名前五位，买家的反馈提升可以达到16 倍！
二、阿里巴巴供应信息排名规则
如果想要自己发布的信息排名靠前，那么首先我们先要了解一下信息发布的网站的排名规则。掌握了游戏规则，就掌握了成功的一半！阿里巴巴中文网站（）排名规则是这样的：
1．竞价成功的企业24 小时都固定排在前五名，时间持续一个月
2．最新更新的诚信通会员的一口价信息；越新发布的信息排名越靠前，比如我十点钟发布的信息排在第一位，如果同一个关键词别人10 点02 分发布的，那它很快就会排在我前面了，当然信息发布以后要等待20 分钟以后才能正式上网，有个信息更新的时间。
．最新更新的诚信通会员的非一口价信息； 4．普通会员最新更新的一口价信息； 5．普通会员的非一口价信息。
三、
如何让自己的信息排名更靠前？
网商就是利用网络买卖商品，进行商务活动的商人，即在网络上经营企业。而网络平台的信息十分丰富，如何更容易让客户发现你及你的产品，这就涉及到信息排名。
以阿里巴巴中国站为例：影响信息排名的有两大因素，一、是阿里巴巴的提提供的信息排名规则掌握了游戏规则，技巧性的应用发挥一下，这样可以让自己的产品信息排名靠前。
1.参加关键字竞价
要想让自己的信息24小时都固定在最前面的最有效做法就是参加关键字竞价了。你如果是诚信通会员，可以参加关键字竞价。竞价关键字,争取做标王,这样你
阿里竞价,并成功竞到前五,在推广期内会固定排名在前五位。
2.成为诚信通会员
在阿里巴巴中文网站上，付费的信息永远比免费的信息排名靠前。
3.发布一口价信息
明码标价信息会比普通信息排名靠前，所以记得发一条让买家觉得货真价实的信息，而不是还要劳驾买家找你来询问。
4.坚持分时段频繁重发，并善于把握重发时间 1）在工作时间，阿里巴巴更新商业信息大概是20 到30 分钟。可以间隔20 分钟左右重发一次。
2）晚上18 点以后重发的供应信息就不会更新了。争取每天下班的时候再重发一些商业信息。（17：30 到18 点的时候多重发几次，以保证整个晚上信息都排在靠前面）。晚上一般18 点以后重发的供应信息就不会更新了，大家可以关注一下，每天晚上有些供应商的信息都是紧逼竞价的信息之后，所以要想晚上
重发一些商业信息。
3）阿里巴巴提示你每天（24 小时重发一次）重发信息。简单的重发信息也是有讲究的，不要一次重发完。比如你发布了10 条信息（一口价），建议你每小时重发一条，这样你的信息就能靠前的，重发时间最好在7：30-----17：50，其它时间重发没用的。如果时间允许的，也可以把你的信息平均分配，在几个不同的时间段重发，效果会更好。
4）如果工作较忙，至少每天要重发两次。每天7：00 到8：00 重发一半的信息量，保证工作时间的信息靠前；另一半的信息在17：00 到18：00 重发，这样可以保证夜间的信息靠前。
5）阿里更新信息是有一定规律的，可以重点关注17：00 至18：00 这段时间，在这段时间可以多重发几次信息（一口价）。如果你把握好时间，保证你的信息搜索排名在第六或第七的位置（前五名是竞价企业），时间可长达13 个小时。这13 个小时对于我们来说是夜间，是休息的时间，对地球的另一半来说是白天，是工作时间。
如果买家是在贸易通上的搜索框中进行搜索的，那么则是按照贸易通活跃度来排序的，如果活跃度不高，就会排的比较后面。所以要想提高信息排名顺序，还要提高自己在网上的活跃程度。
1)多使用贸易通的各项功能，使其活跃度上升，可以提高在行业中的排名；
2)在各论坛链接你的网站地址，获取更多有效的外部点击，可以使综合排名靠前；
3)上论坛多发含有关键字的文章和提问帖。6.如果买家是在阿里巴巴网站首页的搜索框中输入关键字进行搜索的，网站上信息的排序和以下各点都有相关：您发布信息标题中的产品名称、发布信息时设置的关键字（即产品名称）、搜索者搜索时使用的关键字、信息发布的时间、是否可使用支付宝交易、和是否是一口价。目前网站上的信息排序优先考虑信息标题中的产品名称，尤其是信息标题末尾的产品核心名称，在搜索的关键字精确匹配的情况下优先考虑可使用支付宝进行交易的一口价信息。
7.在网上做生意，信息的价格排序与您在网上与商友洽谈的活跃度，以及您的诚信通指数
相信掌握了这些，你一定可以为自己赢得更多的商机！
二、产品关键字，它是网商的生命线是关键字，也可以这么说，企业的生命线就是关键字。怎么经营好产品关键字？
1、首先选好自己的产品关键字。比如我经营的主要产品是植保机械和园林机械机器配件，在国内外就有很多种不同的名称。再根据人们的搜索习惯，确定你的关键字，在国内，我的产品关键字是，机动喷雾器割灌机 草坪机 小型汽油机等。
2、用好自己的产品关键字。在发布信息图片的时候，要分别用上这些关键字，做为产品的名称发布，你发布的产品图片越多，你的关键字覆盖面就越宽，客户就越容易找到你。。。
3、重点关注你的第一关键字。我的第一关键字就是机动喷雾器割灌机 草坪机 小型汽油机，我每天自己搜索不少于10次，重点查看信息排名情况，如果信息排名靠后，及时修改你发布的信息种类（一口价、标价、普通）。如果你认真去做了，我保证你的关键字，排名准在前六。
4、及时增补你的关键字。同行既是你的竞争对手，又是你的好老师，要经常去老师的网站上学习，同时还要询问你的客户，是如何找到你的？我的关键字有些就是学来的，客户提供的。总之，要做到人无我有，人有我精，就ok了。大家可以看看，在我的同行里，我的产品最多、最全。
1、为什么要调整排名方式？
答：网站一直致力于提高买家在搜索时的体验，让买家能够用更少的时间从众多信息中挑选出有效的高质量产品信息。只有买家多了，您的询盘量和成交机会才能增加，效果也会更好。所以我们本次调整，弱化了时间因素，让高质量信息优先展示。我们希望能够在阿里巴巴上聚集更多的买家，打造一个繁荣的电子商务市场。
2、现有的排名规则是什么样的？
目前在搜索结果页上的信息是根据信息的质量、供应商的资质和供应商的历史行为来决定其在搜索结果页上的展示位置。值得注意的是，这三类因素对不同的搜索产品线所起的作用是不一样的。其中信息质量是最核心的，质量得分越高，信息在搜索结果页中排名靠前的机会就越高。但最终的排名还取决于供应商的资质和供应商的历史行为等因素。
3、什么是信息的质量得分？
答：信息的质量包括信息的内容质量和信息与用户搜索关键词的相关性两部分。阿里巴巴的排序系统会按照用户的搜索关键词为每条信息计算一个质量得分，目的是衡量信息的丰富程度以及搜索关键词和信息内容之间的相关性。信息的质量得分会根据用户每次提交的搜索关键词而变动，而且供应商对信息内容的更新，以及时间的变化都会使质量得分产生波动。
4、信息的质量得分由哪些因素决定？
答：信息的质量得分在计算时取决于很多因素，而且在不同搜索产品线的应用中计算公式会有所不同，但无论如何，核心的因素主要是：
l 信息填写的详细和完整性
信息与用户搜索关键词的相关性 l 信息与所在类目的相关性 l 信息的新鲜程度 l 其他相关因素
5、信息的质量得分多久更新一次？
答：信息的质量包括信息的内容质量和信息与用户搜索关键词的相关性两部分。其中，内容质量会在信息发布、修改时进行更新。信息的相关性没有固定的更新周期，会在每天的搜索中实时计算更新。
6、信息的时效是否会影响信息的质量得分？ 答：信息的时效性在质量得分的计算中是一个非常重要的因素，我们鼓励大家适时对信息进行更新和维护，以保持信息新鲜度。但如果进行频繁重发操作，并不能获得额外的时效性加权，对排名也不会有任何帮助。
7、如何提高信息质量得分？高质量信息标准是什么？
根据信息质量得分的核心因素，建议您可以从以下几方面来提高你的信息质量：
l 信息标题含产品关键词，一条信息对应一个关键词，并有适量的修饰词以增加产品卖点。
l 橱窗必须含有1张图片；详细说明中插入产品细节图至少3张,有助于产品多维度展示
l 填写详细产品介绍说明、产品属性、参数表格、包装、后期服务等相关信息
l 适量重发，以保证信息的新鲜度
8、供应商的资质和供应商的历史行为主要包括哪些因素？
答：用于确定供应商资质的因素主要包括：供应商的类型，是否是诚信通会员，专业程度以及信用状况等。而确定供应商历史行为的因素主要包括：供应商在网站上的活跃度，是否有作弊的记录等。
9、排名方式会不会让我一定要买p4p广告？ 答：购买p4p确实能够比其他卖家获得更多的反馈，但是排名调整并不是让大家去购买p4p广告。
只有通过不断的重发才可能有机会排名靠前从而得到反馈，很多卖家在重发上花费了大量的时间和精力，但收效甚微，而且不可持续，所以只能去购买p4p广告。而排名调整之后，大家只需要按照阿里巴巴发布的信息优化指导，将信息质量提高上去就可以获得更好的排名和效果。而且重要的是，对信息的优化是可持续的，是受到买家的欢迎的！因此，只要信息质量好，完全可以不用购买p4p广告。
10、怎么能知道排在我前面的人是为什么比我排名高？
答：排名受到信息质量和其他因素的影响，您可以在信息优化工具中复制其他卖家的产品信息来计算信息在质量方面的得分，但还跟您的网站活跃度，诚信指数等历史行为相关，整体是一套非常复杂的运算逻辑，我们只能建议您尽量提高信息质量，上传公司资质证书，经常保持旺旺在线，这样对您的排名都会有很大的提升。
1、现有的排名规则是什么样的？
答：目前在搜索结果页上的信息是根据信息的质量、供应商的资质和供应商的历史行为来决定其在搜索结
同的搜索产品线所起的作用是不一样的。其中信息质量是最核心的，质量得分越高，信息在搜索结果页中排名靠前的机会就越高。但最终的排名还取决于供应商的资质和供应商的历史行为等因素。
2、什么是信息的质量得分？
答：信息的质量包括信息的内容质量和信息与用户搜索关键词的相关性两部分。阿里巴巴的排序系统会按照用户的搜索关键词为每条信息计算一个质量得分，目的是衡量信息的丰富程度以及搜索关键词和信息内容之间的相关性。信息的质量得分会根据用户每次提交的搜索关键词而变动，而且供应商对信息内容的更新，以及时间的变化都会使质量得分产生波动。
3、信息的质量得分由哪些因素决定？
答：信息的质量得分在计算时取决于很多因素，而且在不同搜索产品线的应用中计算公式会有所不同，但无论如何，核心的因素主要是： l 信息填写的详细和完整性 l 信息与用户搜索关键词的相关性 l 信息与所在类目的相关性
信息的新鲜程度 l 其他相关因素
4、信息的质量得分多久更新一次？
答：信息的质量包括信息的内容质量和信息与用户搜索关键词的相关性两部分。其中，内容质量会在信息发布、修改时进行更新。信息的相关性没有固定的更新周期，会在每天的搜索中实时计算更新。
5、信息的时效是否会影响信息的质量得分？ 答：信息的时效性在质量得分的计算中是一个非常重要的因素，我们鼓励大家适时对信息进行更新和维护，以保持信息新鲜度。但如果进行频繁重发操作，并不能获得额外的时效性加权，对排名也不会有任何帮助。
6、如何提高信息质量得分？高质量信息标准是什么？
答：根据信息质量得分的核心因素，建议您可以从以下几方面来提高你的信息质量：
l 信息标题含产品关键词，一条信息对应一个关键词，并有适量的修饰词以增加产品卖点。
l 橱窗必须含有1张图片；详细说明中插入产品细节图至少3张,有助于产品多维度展示
l 填写详细产品介绍说明、产品属性、参数表格、包
l 适量重发，以保证信息的新鲜度
7、供应商的资质和供应商的历史行为主要包括哪些因素？
答：用于确定供应商资质的因素主要包括：供应商的类型，是否是诚信通会员，专业程度以及信用状况等。而确定供应商历史行为的因素主要包括：供应商在网站上的活跃度，是否有作弊的记录等。
8、排名方式会不会让我一定要买p4p广告？ 答：购买p4p确实能够比其他卖家获得更多的反馈，但是排名调整并不是让大家去购买p4p广告。在以往的规则下，只有通过不断的重发才可能有机会排名靠前从而得到反馈，很多卖家在重发上花费了大量的时间和精力，但收效甚微，而且不可持续，所以只能去购买p4p广告。而排名调整之后，大家只需要按照阿里巴巴发布的信息优化指导，将信息质量提高上去就可以获得更好的排名和效果。而且重要的是，对信息的优化是可持续的，是受到买家的欢迎的！因此，只要信息质量好，完全可以不用购买p4p广告。
9、怎么能知道排在我前面的人是为什么比我排名高？
答：排名受到信息质量和其他因素的影响，您可以在信息优化工具中复制其他卖家的产品信息来计算信息在质量方面的得分，但还跟您的网站活跃度，诚信指数等历史行为相关，整体是一套非常复杂的运算逻辑，我们只能建议您尽量提高信息质量，上传公司资质证书，经常保持旺旺在线，这样对您的排名都会有很大的提升。
更多信息可咨询qq：1013600051
阿里巴巴的安全负责人篇三
怎样在阿里巴巴上找客户？
对于阿里巴巴这样一个综合性的电子商务网站，大家都已经不陌生，甚至是很熟悉的。这个平台是亚太地区信誉度最高的电子商务网站，所以在这个网站上面做推广的人，是很多的。
那么，在阿里巴巴上面开了一个有效的店铺，怎么去主动营销，让更多的人来了解我们自己的产品？从而寻找适合自己的有价值的客户呢？
本期软件讲解：阿里小蜜蜂——阿里巴巴的营销专家。（有需要下载的朋友可以去睿奕营销中心的官网下载http://.cn）
阿里小蜜蜂是一款性价比极高的客户资料收集及自动营销软件，她可以帮您从网上海量的客户信息中筛选、整理出您的潜在客户资料，并且可以执行自动营销功能，通过阿里旺旺、手机短信、后台留言、电子邮件等将您的最新公司产品信息及时发布给您的用户，大大提升您的产品的知名度，给您带来源源不断的业务询盘，使您的业绩成倍增长。
她的核心功能有：自动采集潜在客户、自动筛选有价值客户、自动进行客户营销。◇自动采集潜在客户
用户预设采集条件，软件从网上实时搜索并下载详细的客户资料；
如客户名称、经营类型、主营产品、联系人、职务、性别、阿里旺旺、电话、手机、传真等； 采集到的客户资料自动保存到潜在客户资源库，实时保存，可采集的客户资料多达近千万家； 客户资料可以导出各种格式的文件（excel / txt / access / cvs），做为营销素材使用。
◇自动筛选价值客户
根据多达十二种过滤条件，精确筛选出最有价值的客户清单；
支持用户手工查看客户清单，浏览客户网站，支持黑名单操作。
◇自动进行客户营销
可自动调用旺旺客户端向客户的阿里旺旺上发送自己的公司/产品信息；
内嵌手机短信营销模块，可以将自己的公司/产品信息直接发送到对方的手机上；
支持电子邮件营销功能，自动采集会员注册电子邮件地址，自动发电子邮件做营销； 支持后台留言营销功能，可以将自己的公司/产品信息发送到对方的阿里后台留言箱；
所旺营销内容可预定义，可使用宏变量，让收到信息的用户感觉非常友好，可定义多段内容； 强大的营销管理功能，营销次数、营销话语实时记录，方便日后制定多轮营销计划。
企业qq ：4006252922
阿里巴巴的安全负责人篇四
在阿里巴巴中国站上开店有两种形式即普通会员和诚信通会员;
一、普通会员：
1、提供服务：普通会员不收取任何费用，可以查看网站上发布的所有供应商信息，发布公司信息，发布供求信息，订阅行业动态资讯等。
2、注册普通会员：打开阿里巴巴官网，点击页面左上方“免费注册”，把页面信息填写完后提交就成为普通会员。普通会员可以发布5款产品，没有时限，但是如果发布的产品30天不符合条件将会关闭。需要注意的是：同一个账户不能同时开通淘宝和阿里巴巴。
二、诚信通会员：诚信通会员服务费3688元每年
1、提供服务：
①建网站，在阿里巴巴网站上建企业网站，5g容量，80套网站模版，50个自定义板块，可以上传5000多张图片，可以展示所有想展示的产品图片和企业资信情况；
②引流量，排名优先，诚信通会员发布的企业信息、产品信息排名较免费会员更靠前，方便客户浏览；促销、专场活动优先报名，活动免费推广；
③促交易，权威第三方认证，每笔交易信用累积；
2、注册诚信通会员： ①注册诚信通会员流程：提供有合法有效的营业执照复印件（或者个人身份证复印件）+选择诚信通服务套餐+汇款+等待认证+开通服务
②办理前准备：
1)已有合法有效的个体或公司等工商执照（有年检、未来3个月内执照有效，申请人必须与该企业存在实际劳动关系，且得到公司或者个体 户老板的同意：能盖公章+能提供法人身份证复印件+申请人身份证复印件）
2)暂时无执照，未来1-2个月左右确定自己可办理到工商执照的，可以提前来办理诚信通，做前期学习准备工作，先上传产品图片、装修自己 的诚信通店铺、熟悉阿里巴巴的排名规则和操作，等执照下来再正式推广。
③申请办理诚信通: 1)联系阿里巴巴总部4008001688申请
2)联系当地授权推广商办理
3)阿里巴巴官网上注册：打开阿里巴巴网站，点击页面正上方诚信通服务，点击新会员申请，注意有两个勾选项，阅读诚信通协议并勾选，是否勾选有营业执照根据具体情况勾选，后确认订单，选择付款方式付款，付款并到账后，进入“我的阿 里”找到并进入“应用市场”应用，在“我的订单—已付款订单”的中点击“确认认证信息”即可进入线上认证信息确认页 面确认并提交认证信息，点击“确认提交”页面会提示您再次确认认证信息。点击“确认无误，提交认证”认证信息会在2-3个小时内送至认证公司，认证公司接手后页面上会显示认证公 司及其联系方式。
④款项到帐后阿里巴巴指定的第三方权威认证公司会主动联系申请人，申请人需要提供合法有效的营业执照和公司的授权书，配合认证通过；认证通过后开通诚信通服务；费用从开通那天开始计算一周年。
如果想了解更多，欢迎联系qq212529976
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