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创业实体代表发言稿
基地给我一双腾飞的翅膀
啊哈电子商务有限公司 张艳玲
我叫张艳玲，现在开办了迁西县啊哈电子商务有限公司，营业场所在创业孵化基地204室。主要运营淘宝店铺和微信销售等网络创业项目。主要经营产品有古方红糖、洗衣片、吸色片。自6月份入驻基地以来，我的事业一直处在稳步上升阶段，具体表现在以下三个方面：
一、发展地区代理。入驻基地后，先是微信营销，销售的产品主要是古方红糖，能够调节女性的痛经、宫寒不易怀孕、月经不调等症，十天入六七个代理，三个月后代理已达到六七十人，进货数量从一开始的一次十罐糖到现在的一次1200罐糖，月收入从一开始的两三千到现在的万八千。
三、做好网络销售。微信做起来比较容易，所以一开始我先用微信做，但现在我已把它放在次要方面了。目前我主要做网络销售，业务发展很快，我已有七八个网店了，但是因为精力有限，目前主要管理的是三个店铺，还有一个是国际网店，往国外零售。几个月来，在网络销售方面我已经积累了一些经验，预计到农历年年底我的网店能够达到皇冠级别。
如果我运营的三个店铺到农历年底都能升到皇冠级别，我计划明年春天再增开一个农产品店铺，我想整合我县所有的农产品资源，如板栗、核桃、粉条、小杂粮等以及农产品深加工产品，如安梨汁、板栗露、栗蘑酱等，我之所以有这个想法是因为农民辛苦一年太不容易，却得不到理想的收入。我想通过自己和大家的努力，通过网络帮农民赚钱，让农民致富，也让自己致富。
在创业过程中，我得到了很多的帮助，在这里向他们表示感谢。首先要感谢党和政府扶持我们创业。在巾帼创业孵化基地，我们实实在在地感受到了县委、政府领导的大力支持和人社局领导的关心以及基地管理人员的帮助和热情服务，我们没有房租压力，也没有水电暖物业网络等任何费用。在这里，我们没有后顾之忧，只有感动、感恩和创业的信心和勇气。其次感谢孵化基地的微信群。入驻基地之后，我就加入了微信群，创业者可以在那里交流创业经验、体会等，县妇联几位领导以及创业成功人士的加入，给微信群增添了活力，他们经常会在群里发一些励志小故事、经典语录，以及创业的成功经验，并给我们的创业项目予以指导，激励着我们向成功一步一步迈进。最后要感谢孵化基地管理人员的关心和鼓励。她们就像亲姐姐一样为我们创业保驾护航。在我迷茫的时候，她们为我加油鼓劲；在我缺乏资金的时候，和人社局一起，帮我们筹办小额担保贷款；在我效益好的时候，她们为我高兴、点赞……
实干·创新·坚守
净邦保洁服务有限公司 郭强
我叫郭强，是一名大学毕业生，我的公司名称是迁西县净邦保洁服务有限公司，主要承接建筑物清洁、办公室保洁、机械设备专业清洗、家政服务等业务。很高兴成为今年6月份第一批入驻巾帼创业孵化基地的幸运者。
2024年大学毕业后，我发现随着生活水平的提高，人们对所处的生活环境有了更高的要求，因此，保洁这个行业越来越受到大家的重视，前景越来越广阔，我要自己开一家保洁公司。
在回迁西创业之前，我在保定对保洁工作已有一定的了解，但想自己做这个产业，简直比登天还难。回到迁西之后，我听说县妇联巾帼学校正在创办巾帼创业孵化基地，便报名参加了创业培训，这为我创业奠定了坚实基础。
入驻基地虽然只有四五个月的时间，但我却实实在在地感受到了基地对我们的帮助，我的企业运转正常，目前已完成工程业务4次，家庭保洁22家，抛去各项开支，已获利2万多元。
目前，我的保洁公司发展形势不错，在我县具有了一定的竞争力，我总结出两个优势：
一是保洁理念先进。目前，大多数保洁公司都是普通的人工清洁，而我们公司要做的是现代化的保洁，是一项专业化工作。我公司秉承卫生与安全、健康与美观、经济与节能的现代化服务理念，为业主提供最优质的服务。
二是保洁设备先进。目前，我公司已有洗地机、吸尘器，用于清洁地面；高压水枪、玻璃器、尘推等用于结晶玻璃窗户；打磨机用于翻新地板；另有相应用于去污、去油、去垢的药剂……有了这些设备以及经过专业培训的保洁人员，保洁工作才得以高效运营，公司才能有强有力的竞争力。
虽然我公司取得了不错的成绩，业务量也不少，但也遇到了以下几个问题，同时也是我们今后努力的方向：
第一，知名度不高，要多做业务宣传。基地已经设立宣传墙，统一为我们创业实体做广告宣传，在一定程度上提高了各个小企业的知名度。但是作为创业实体，我们也要为自己做好宣传，要到人多聚集的地方发发宣传页，到大的商场、宾馆、酒店跑跑业务，加大业务的宣传推广力度和范围。
第二，专业的保洁人员缺乏，要培养一支专业化、职业化的家政保洁员队伍。公司的保洁员大多是40岁左右的妇女，文化程度和专业素质不高，缺少实践工作经验，不便于统一管理。有时因为人手不够，不能承接太多业务。以后我们公司要对保洁员加以专业化的培训，包括对保洁设备的使用，努力塑造出一支专业化的稳定的保洁员队伍。
第三，业务有局限性，要多向企事业单位、大型商场、宾馆等地方拓展。目前还局限于家庭，业务比较分散，以后想为企事业单位、大型商场等做保洁托管，承接包年保洁服务，这样既增加了业务量，又能发挥自己的专业优势，树立公司良好形象。
我坚信，有县人社局各位领导的大力支持，有巾帼创业孵化基地老师们的悉心服务，加上我吃苦耐劳、诚实守信的经营，我的生意一定会更火。
我找到了人生的立足点
婴之宝家政服务部 赵明新
我叫赵明新，营业场所在巾帼创业孵化基地301室，企业名称是迁西县婴之宝家政服务部。主要为雇主提供月嫂、育婴师、老人陪护、保洁和钟点工服务。
我是一个普通的农家妇女，多年前就有自己做老板的梦想，但苦于一没资金、二没项目、三没能力、四没胆量，致使这一梦想始终没能实现。今年4月份，我有幸参加了县妇联巾帼学校组织的SYB创业培训，并第一批入住了巾帼创业孵化基地。
在创业培训课上，我学到了如何创办企业，如何管理员工，如何评估市场，如何制定营销方案，怎样预测启动资金，怎样制定现金流量表和利润计划等……通过学习，更坚定了我的创业信念。在基地领导的指导和帮助下，8月6日我顺利地拿到了营业执照。
为了解除家政人员和雇主的后顾之忧，通过努力，我已和全国家政协会合作，为部分家政人员上了家政员责任和雇主责任保险。目前，我的企业已成为\"唐山市营养学会理事单位\"和\"全国家政协会家政责任保险迁西合作单位\".当然，在服务过程中我也曾不止一次遇到困惑。比如有的家政从业者技能较差、综合素质偏低，不能满足高端客户的需求，但对工资的预期还很高；(w w w . f w s i r . c o m)有的雇主比较挑剔，不愿出高工资却还想找到高素质的家政人员。为了解决这些问题，我只得慢慢做工作，有一次竟然为一个雇主调换了7次家政人员。
开业几个月来，虽然很辛苦，没有太高的收入，但我很充实、很快乐，我找到了人生的立足点。在以后的企业运作中，我会更加努力，诚信经营，自觉维护基地声誉，不辜负各级领导的期望，把我的企业经营好。
我创业 我快乐
伶俐化妆品销售部 刘丽娟
我叫刘丽娟，来自巾帼创业孵化基地312室，企业名称是迁西县城关伶俐化妆品销售部，主要经营瑞倪维儿品牌化妆品。
我是土生土长的迁西人，只有初中文化，但是我不想做一个伸手向老公要钱的女人，不想做\"三转\"女人，我要自己创业，自己当老板。
一次偶然的机会，我听说了巾帼创业孵化基地，忽然眼前一亮，于是报名参加了创业培训班。培训班上，我学到了很多知识，更加坚定了信心，从过去的激情创业变成今天的理性创业。
入驻基地以后，所有的企业就像一家人一样，互帮互助，团结友爱，基地为我提供了很多帮助：
一是免费提供完善的基础设施。如果想在我县开一家化妆品店，就是最小的那种，也需要投资7-8万。然而基地不仅为我们提供免费的办公场所，而且水、电、暖、通讯、网络一应俱全。我只需添加一些美容护肤设备，稍加布置就可以入驻使用了。
二是免费做广告宣传。孵化基地在县二中西侧外墙设立宣传墙，为每个创业实体做广告宣传，在一定程度上提高了基地及各个小企业的知名度，前来咨询的顾客也日益增多了。
三是免费提供培训场地。化妆品行业定期会有新品上市，需及时培训产品知识。基地为我提供免费的会议室，减少了开支，更增强了我把企业做强的信心。
入驻基地以后，我开展了以下培训活动，并取得了很好的成绩。8月份搞了一次培训，很受欢迎，到场20多人。9月份搞了一次产品说明会，到场的有美容师、有顾客，当天营业额就在3万元以上，个人利润有3000多元。10月份两天的培训，人数特别多，顾客和美容师之间沟通融洽，两天下来，赢利5000多元。
在以后的创业过程中，我一定会更加努力，不辜负领导对我们的期望。一是增加免费的彩妆培训，增加产品种类，吸引更多顾客。二是进一步做好产品和美容师培训工作，为新老顾客提供更周到、更专业的服务，力争未来3个月内自己收入达到3万，并帮助美容师提高收入。未来2至3年，我有信心把我的品牌瑞倪维儿产品推向各个省市，同时在我县开一家大的SPA养生会馆。
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