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一、活动思路：借“中秋”这个机会，一方面拉近与相关人群的距离，回报人群一年来对华商店的支持；另一方面，通过回报活动，制作更多的实惠，满足顾客的需要，从而提升华商店的销售业绩。 二、活动内容：与知名保健品品牌进行联合促销。通过发邀请函的方式，...
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二、活动内容：与知名保健品品牌进行联合促销。通过发邀请函的方式，邀请各社区的老年人进行参加活动，各供应商在选定的地方进行健康讲座、咨询、检查活动。来参加的朋友将有礼品赠送。活动现场进行保健品的特卖（要求参加的品牌，赠品力度加大，有效地利用这次机会），并推出购保健品类满88元，即可凭小票报销来回车费4元。 四、活动形式：
1、  确定保健品厂商进行现场的讲座、咨询、体检、文艺节目（越剧）等义务活动。（要求：至少每天有一家的义务活动）
2、  保健商品（保健滋补品、保健仪器类、保健食品类）进行现场特卖。（特卖力度：价格最低，加强赠品力度）
五、分工及进度安排：
谈判工作：
l         提供“义务活动”的供应商确定（宣传的供应商必须提供当天来参加活动的顾客的礼品，每天2024-5000份）
l         活动费用：所有参加的供应商提供至少1%的扣率作为活动的经费。
宣传工作：
l         邀请函的寄发：选定区域，每天有效投递2024份—5000份
l         报纸宣传：根据费用谈判情况，做相应的硬广告及软文报道。
l         广播宣传：卖场广播播放。
特卖场装饰： l         气氛营造：通过视觉冲击强力的颜色、造形道具、图片等共同达到效果。
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