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电商营销总监的岗位职责 电商运营主管职位描述篇一
1.作为事业部负责人参与公司经营管理及利润分红，每个事业部按照独立经营、独立核算的管理方式进行管理。
2.根据公司总业务目标，制定事业部运营指标以及业绩完成计划，推动并确保各项运营指标的达成;
3.根据公司战略制订运营、营销推广策略及发展方案，负责网站营销方案的策划和实施;
4.负责电商运营渠道的网站内容的规划和实施;
5. 根据公司业务目标，不断提升品牌推广及营销推广指标，实现品牌及营销的业绩指标。
岗位要求：
1、大专及以上学历，市场营销等相关专业，有电商行业资深运营管理经验;
2、5年以上运营管理、营销推广经验，精通电商特质，熟悉运作和推广的各种模式，有电商运营推广成功经验，能独立策划营销推广方案及营销活动;
3、有敏锐的市场洞察能力，数据分析能力，营销策划推广能力，运营创新能力;
4、.有非常强的达成业绩目标的能力、团队管理能力、团队激励能力;
5、有非常强的事业心和挑战心和成就心。
电商营销总监的岗位职责 电商运营主管职位描述篇二
职责：
1、负责线上整体运营工作，带领团队制定实施运营目标及战略规划;对用户量、活跃度等关键运营指标负责;
2、负责对线上产品推广方案的制定和实施，确定宣传内容并采取多种市场推广方式及渠道;
3、推广渠道的数据监控、反馈跟踪、分析，及时调整推广策略，为客户端产品发展提出建议;
职位需求
1、有淘宝，天猫电商运营经验，负责过食品零食类目优先考虑(如三只松鼠、百草味等);
2、具有娴熟的运营策划技能和丰富的专业知识，有运营成功案例;
3、对用户需求和数据非常敏感，具备良好的分析判断能力;
4、善于协调内外部资源，工作计划性强，有大局观，对工作结果交付有高度责任心;
5、沟通能力强，结果导向，善于发挥团队积极性;高度的责任感和对公司企业文化的认可感。
电商营销总监的岗位职责 电商运营主管职位描述篇三
职责：
1.此岗位为公司高管职位，协助总经理制定公司的发展战略、销售战略，制定并组织本部门完整的销售计划，领导团队将计划变为销售结果。
2.负责管理运营部门阿里巴巴店铺年度、季度目标完成进度，及部门预算;
3.负责运营部门年度、季度目标完成进度，及部门预算，管理并激励以及制定健全的部门工作绩效;
4.分解托管运营任务指标，制定责任、费用评价办法，制定、调整运营销售政策。
5.建立和管理运营团队，承接销售部下放的托管客户数，完成运营目标;
6.负责部门的日常管理工作及部门员工的管理、指导、培训及评估，确保运营安全实施;
7.接受公司总经理安排的其他临时性工作，协助销售部门进行运营客户业务的沟通，促进成交，处理部门紧急发生的状况;
8.根据公司及部门的变化做出合理的绩效管理制度，确保部门安全高效的完成工作。
任职要求：
1、从事电子商务(阿里巴巴1688、京东、淘宝、天猫等网购平台)的整体运营管理工作2年经验以上;
2、组建和培训团队经验丰富，既往工作业绩良好;具有优秀的领导能力，团队管理能力，谈判能力及全局把握能力;
3、具有较强的责任心、事业心，能在承受压力的情况下接受挑战，解决问题完成任务。
电商营销总监的岗位职责 电商运营主管职位描述篇四
职责：
1、全面负责线上平台的运营工作，制定运营策略和平台业务发展规划，以产品、平台运营规则等手段优化产品;
2、负责线上电商平台的经营战略，制定线上平台总体定位，策划和运营线上平台的活动和市场推广，从创意策划、流程 设计、页面制作、流量引入、监督执行、效果评估等多角度协调资源，完成年度电商平台业绩指标;
3、组建和管理电商运营团队，开发和培养部门员工能力，对员工绩效进行管理，提升部门工作效率;
4、保证线上平台产品供给、价格定位、优化产品供应链，有效降低成本和风险;
5、制定社交平台运营策略、支付渠道策略，并针对市场的变化制定和调整后续运营战略。
任职要求：
1、多品牌电商运营经验，管理团队经验五年及以上、大专及以上学历;
2、精通电商行业，与各线上平台有良好的人脉关系;
3、对产品供应链，电商推广运营经验丰富，具有很好的数据分析能力，实战经验丰富，有过成功运营案例和数据。
电商营销总监的岗位职责 电商运营主管职位描述篇五
职责:
1、根据公司经营战略目标,制定公司品牌渠道销售的整体规划及目标分解;
2、负责京东、聚美、唯品、淘内、猫超等线上平台发展战略以及产品线上渠道策略，制定合理的电商平台运营计划;
3、负责各线上平台渠道销售目标、运营计划、产品整体规划、费用预算的制定及具体实施，利用合理资源完成销售目标，对结果负责;
4、负责全网电商渠道的拓展，分销业务，外部平台合作的管理;
5、负责部门管理及团队组织分工完善，并负责团队人员的业务能力提升和技能考核评估;
6、负责外部关键平台供应商关系建立及维护。
任职资格:
1、本科以上学历，28-38岁;
2、3年以上护肤品电商运营渠道负责人经验，精通京东、唯品、淘内等电商运营模式及交易规则;
3、高度责任心，较强的团队意识和强烈的自我驱动力，且能够承受一定的工作压力;
4、具有优秀的抗压能力，严谨仔细。
电商营销总监的岗位职责 电商运营主管职位描述篇六
1、根据目标市场，竞争态势，客户需求等调查，撰写市场分析、创意新的盈利模式，业务拓展和产品销售的综合推广措施;
2、根据公司运营店铺和产品特色，设计各项运营指标，如流量指标、会员注册率指标、专题页面点击率指标、商品上架受欢迎度指标等等，并制定达成方案逐步跟进;
3、负责网店营销过程中与其他媒介的沟通，制定各种商务合作方案并监控实施，同时制定商务活动的推广计划、推广目标、实施评估与监控，确定宣传内容并采取多种方式和渠道宣传推广网站;
4、分析总结竞争对手，行业信息，公司产品信息等调研信息，确定调研结果，为公司的总体战略制定提供相关依据;
5、负责维护大客户关系及产品供应商渠道建设，保证网站产品供给、价格稳定、优化产品供应链。把损耗和风险降到最低。
6、根据公司经营方针和部门业务需要，合理设置部门组织结构和岗位，优化业务流程，合理配置人力资源。
电商营销总监的岗位职责 电商运营主管职位描述篇七
职责：
一、制定计划：
1.依据公司下达的销售目标制定全年的运营计划，分解成可执行落地的季度、月度、周、日目标。
2.结合整体运营规划提出推广方案需求计划，并监督推广方案落地执行。
3.结合整体运营规划提出营销方案需求计划，并监督营销方案落地执行。
二、对外协调：
1.对接平台小二，匹配店铺发展资源，紧密结合共同发展。
2.对接同行联合活动，对接异业联盟活动。
三、店铺运营：
1.制定日销与活动销售计划，分解销量完成计划。
2.确定活动资源与排期，规划货品与活动节奏。
3.梳理总结各项数据指标，不断优化提升销售指标和品牌传播影响力。
4.管理跟进商品的品类管理、价格管理、库存管理、利润控制和促销策划等。
5.结合前端市场分析和消费需求，提出页面视觉效果和文案提升方案。
6.负责同行店铺各项动态和自我店铺整体状况的监测，对接协同部门做好调整和优化。
四、人员管理：协调分配部门成员工作，负责对部门人员进行专业培训，促进团队发展。
五、临时工作：制定绩效激励方案，完成领导安排、交办的临时性工作。
任职要求：
1、大专以上学历，5年相关岗位经验;业绩情况过亿;有带领团队的经验;
2、熟悉3c类产品特性及市场特点，有丰富的相关品类运营经验相关行业经验;
3、精通网络数据分析，具备较强的逻辑思维、调研及数据分析能力;
4、对消费者行为数据敏感，能根据数据变化不断优化达到理想效果相关行业经验;
5、较强的创新和执行力，快速应对互联网实时变化的能力相关行业经验;
6、具有较强的产品、用户心理分析的能力;
电商营销总监的岗位职责 电商运营主管职位描述篇八
职责：
根据公司的战略目标，规划电子商务运营模式、制定电子商务整体运营方案;
制定公司的网络销售政策、各项制度与流程，推进电子商务销售体系规范有序的发展;
制定部门运营指标，季度、年度，发展计划，推动并确保营业指标的顺利完成;
负责各项电商运营数据的分析、总结，及时达成各项运营指标，如：销售、毛利、流量、页面点击率及转化率指标;
精通服装行业，精通电子商务，了解天猫平台;
管理、培养部门员工，选拔、调配、绩效考核、建设和培育卓越的电商运营团队
任职资格
专科以上学历，5年以上电商运营经历，3年以上电商部门运营负责人经验;
熟悉天猫平台、精通数据分析、具备较强的思维逻辑、调研及数据分析能力;
具有较强的创新和执行、领导能力，以结果为导向，有团队合作精神，有强烈的责任心和进取心。
电商营销总监的岗位职责 电商运营主管职位描述篇九
职责：
1、负责公司电商项目的整体战略规划与落实，包括设计与搭建电商平台，制定平台运营方案与品牌推广策略等;
2、为公司后续的电商体系建立稳定团队及合理布局基础;
3、对公司电商平台业绩负责，对公司电商整体团队成长负责;
4、以市场为导向 对于产品开发的品类及方向提供思路和建议
任职要求：
1. 本科以上学历;
2. 3年以上电商工作经验;
3. 熟悉电商相关政策;
4. 宽阔的知识面;
5. 敏锐的策略能力和管理能力;
6. 独特的商业理念和市场见解;
电商营销总监的岗位职责 电商运营主管职位描述篇十
职责：
一、负责电商运营团队组建;
二、负责部门日常运营，并带领团队达成业绩目标。
三、有成功案例
任职要求：
1、负责线上第三方平台运营及商品销售;
2、根据公司发展，策划平台运营方案，客户体验，营销政策的制定;
3、负责带领电商团队，完成公司制定的销售目标;
4、定期整理分析营运的各项数据，及时撰些运营分析报告;
5、负责活动项目管理，对活动的各个环节进行把控与管理，与产品、设计等相关部门充分沟通，推进活动按时上线;
6、通过用户、产品、内容、活动的综合运营，达成业务目标，包括不限于开户用户数、交易客户数、交易金额等 ;
7、熟悉内部各种推广资源，制定运营项目的宣传计划及推广计划。
8、有全情投入的创业激情，有丰富的管理经营，有带领团队打硬仗、打胜仗的决心;
9、有3年以上鞋服类品牌运营经验;
10、有较为优异的历史业绩。
电商营销总监的岗位职责 电商运营主管职位描述篇十一
职责：
1、负责淘宝/天猫/拼多多平台项目的运营管理的总体规划、搭建、运营;
2、制定部门运营指标、年度发展计划，推动并确保指标的顺利完成;
3、负责电商市场渠道的规划、拓展，运用多种渠道带领市场团队实现公司整体的销售目标;
4、根据目标市场，竞争态势，客户需求等调查，撰写市场分析、创意新的盈利模式，策划网站运营，业务拓展和产品销售的综合推广措施;
5、管理、培养部门员工，建设和发展优秀的电商运营团队，优化业务流程。
岗位职责：
1、本科以上学历，电子商务、营销相关专业，3年以上独立运营电商平台的经验，2年以上团队管理经验;
2、具有电子商务的整体运营工作经验及成功案例，有品牌公司电商运营经验;
3、对电子商务运营管理，渠道开发，供应链建设有丰富的运营经验;
4、有较强买家洞察能力、产品迭代能力、营销策划能力和规划能力;
5、熟悉电商营销推广工具、精通网络数据分析，具备较强的逻辑思维、调研及分析能力;
6、很强的学习能力、领导能力，有团队合作精神，顾全大局，有责任心、进取心，能积极配合公司策略的规划调整及实施
电商营销总监的岗位职责 电商运营主管职位描述篇十二
职责：
1、负责电商平台的整体运营，包括活动策划、在线宣传推广、品牌定位包装等;
2、根据网站营销数据进行深入分析，对每个产品运营情况进行评估，提炼卖点，指导美工进行页面优化，提升搜索量，促进销量;
3、负责收集市场和行业信息，分析竞争对手，关注对手的变化和选款、定价等营销策略，结合本企业优势提供有效方案;
4、 熟悉运用各电商平台的运营环境、交易规则、淘宝网站广告资源;
5、根据月、季、年度目标，制定有针对性、创造性的营销策略和推广方案，制定实施细则，监督落实执行，对营销推广效果进行评估，有效控制成本;
6、管理团队：制定并落实电商运营团队的培训计划;对团队进行有效的激励，提高团队战斗力。
任职资格：
1、本科或以上学历。电子商务、营销相关专业。
2、策划及沟通能力强，有一定数据分析能力和文字功底。
3、熟悉电子商务平台(特别是公司独立商城网站和淘宝商城店铺)运作流程与规则。
4、有大型企业网站成功电子商务、网站运营管理案例，相关工作经验3年以上，有美妆或跨境电商背景者优先考虑。
5、很强的创新和执行、领导能力，以结果为导向，有团队合作精神。
本文档由站牛网zhann.net收集整理，更多优质范文文档请移步zhann.net站内查找
