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表白活动策划书篇一
520，表白我帮您。
5月20号正值春末之际，此时学校活动较少。我校学生人数众多，单身也较多
促进校园文化发展，丰富校园文化内涵，为学校里的单身提供一个展示自我、寻找另一半的机会。短短的话语，是信，也是诗，让读者在简练的语句中感受字里行间的温情，让我们学会直接的表达出内心的感受。也让你心里的那个她体会到你对她的喜欢。
xx
20xx年x月x日中午
全体想参加此活动的人员，无任欢迎。
表白活动策划书篇二
1、迎接网络情人节旺季，品牌宣传造势
2、提高销量给客户信心，为5月压货创造条件
3、搞好客情关系(本人4月份调到该市场)
迎520，x大优惠
xx
1、与商场领导沟通具体的操作细节，主要是价格、场地、人员、物料的支持。
2、x日在xx市场做宣传：贴海报和包装三轮车，x日在商场前贴海报。
3、x日检查库存和现场物料。
4、活动统一说辞的提炼：xx厂家“520”提前做促销活动，特价销售且赠送精美礼品。
1、一个拱门、两个帐篷、两个产品气模、一个易拉保、两个海报牌。
2、8款样品输出。
包装三轮车(5辆)x元、运输费用xx元、临时促销x元/天×2=x元，共xx元(场地有商场申请)。
表白活动策划书篇三
1、把握520促销网店策划商机，让顾客有新鲜感，刺激其消费欲望;
2、提升网店浏览量，吸纳新客源;
3、打造网店的信誉度，提升顾客忠诚度;
20xx年5月10日(提前十天)——20xx年5月20日(5.20日结束)
我爱你，丝丝心动
针对20到30岁的女性客户。
“我爱你，丝丝心动” 特惠活动
买家真人秀，分享美丽赢好礼!
1.分享即有奖：上传宝贝试穿的真人图，写下内心的感受，秀出你的美腿来。(人人有奖)
2.幸运降临奖(每月1名)
3.忠诚客户奖(年终1名)
1、宣传重点时间：活动前2天;520后1天;
2、宣传手段：目标对象确定了，再用通过合适的途径传播，比如淘宝旺旺消息，签名档，宝贝题目，公告，qq，博客，微博，贴吧，帮派，论坛，微信等等。
七、促销前工作
1、货源问题：
确定促销的商品、并备好充足的货。不同的商品要采取不同的促销方式，再者就是关于打折的物品要选择例如大的商品作为促销品。促销期间，货品销售会比平时快，因此，充足的备货就是保障。
2、做好售后服务工作：
订单量的上升，随之带来的就是大量的售后服务方面的问题，充分与顾客沟通协调，力保每一为客户的满意。
3、顾客人群的确定：
找对消费人群，针对性的制作促销方案。
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