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在经济发展迅速的今天，报告不再是罕见的东西，报告中提到的所有信息应该是准确无误的。报告的格式和要求是什么样的呢？下面是我给大家整理的报告范文，欢迎大家阅读分享借鉴，希望对大家能够有所帮助。报告报告报告老板篇一时光似箭、岁月如梭。伴着圣诞节日...
在经济发展迅速的今天，报告不再是罕见的东西，报告中提到的所有信息应该是准确无误的。报告的格式和要求是什么样的呢？下面是我给大家整理的报告范文，欢迎大家阅读分享借鉴，希望对大家能够有所帮助。
报告报告报告老板篇一
时光似箭、岁月如梭。伴着圣诞节日的欢乐气氛，我们即将迎来新的一年。在过去的一年中生产部在上级领导的大力支持和各部门的密切配合与部门全体员工的共同努力下顺利的完成了公司下达的各项任务，在此，我对生产部一年来的工作做以总结，同时也祈愿我们公司明年更美好。
一．工作回顾。
1.生产产能及效率
在过去的一年里，生产部在生产过程中有单一装置的ngs500装置，ngs9000装置，多功能仪表衍生到pxs3000，ngs8705,ngs200,ngs200a等装置，在批量小、技术不稳定和不完善的情况下，进行实验和调整。为达到客户产量和质量的要求，合理的调整生产计划，及时满足客户的交期，为公司今后产品的多元化贡献自己的力量。
截止2024年12月25日项目完成48个（生产段结束），单装置生产达成出货如下 ：
2、产品品质方面
在今年工作中，在确保生产任务的情况下产品入库良率达到99%,无生产重大异常，客户投诉率为3次以下，我坚信只要每个员工在提高产品意识情况下，全力的投入在生产每一个环节中，产品质量一定会稳步提高。
3.设备管理方面
在过去的一年里，各设备比较良好，并没有因为设备的问题影响到较大的工作，在定期的检修和保养下保证了设备的正常运转，进而确保了生产的稳定。
4.人员管理方面
在每年的年初和年末，在人员变动和产线员工极不稳定的时候情况下，这无疑给生产管理带了了极大的压力，但在这压力的推动下本部门还是坚持对新近员工的岗前岗中培训，确保新进员工的顺利进入岗位角色，做到基本胜任轮换岗位工作。
培训计划已完成：
5.安全生产及6s方面
在过去的一年里，我部门将安全生产纳入生产日常管理工作之中，有5s变更6s，随时做到车间员工的安全知识教育，监督和排除车间存在的安全隐患。确保了生产车间的有序运行。全未发生较大的人体伤害和设备损坏事故。
二、存在的不足和对策
生产部在过去的一年里虽然做了很多的工作，也取得了一定的成绩，但也还存在较多的问题，主要有以下方面的不足。
1、质量管理方面
1)员工质量意识淡泊：目前在一部分员工身上还存在事不关己，漠然置之的态度。这与培养员工质量意识，树立质量危机感，落实产品质量责任制做得不够好，不到位有很大的关系。
2)缺乏全员参与质量管理理念：我们现在缺乏的就是全员参与质量意思，而且有的时候在生产现场执行力不到位的现象。
3)缺乏生产质量记录：由于批量小无法增加人力满足每个工位，就造成1人忙多工序，忽略生产质量记录。产品在整个制造中过程中，如何完整记录产品过程质量状态尤为重要。虽然这方面在逐步的改善，但离我们质量管理体系所要求的，做我所写，写我所想，记我所做，还有一定差距。
2、人员管理方面
员工的精神面貌和紧张感及归属感缺乏，在这方面我们在策划一下整顿，制定完善的规章制度和培训计划。实施有效的激励措施，不断的提高员工的综合数字，以适应企业以后发展的需要。
3、物料消耗管理方面
由于之前我们没有对物料消耗及成本进行考核，在非正常成本增加时，如工具损耗率高，物料使用质量过剩，员工装配及存放不当影起的浪费。导致物料消耗较高，主要是员工节约意识不强。本部门将根据实际情况实施相应的奖罚措施和节约能源降低成本的思想教育，始员工的节约意思和主人翁精神逐步的提高。
三、有一下几点建议，便于生产部生产更加顺畅
1、因公司员工的流动量大，个别人的向心力和归属感不强，长期以来必将影响产品质量、工作效率，因此建议公司在企业文化和员工归属感和团队的凝聚力加强激励培训。
2.由于公司在向多元化发展，新产品打样较多，小批量物料生产无固定送样供货商，导致物料到生产部后，什么标示都有及材料表上规格标示也不统一来回浪费时间进行确认，及采购物料时易造成错料。因此建议研发材料表已现有规格标示统一制作，以便采购生产和仓库易辨识，减少来回确认物料的时间。
3.生产多维新装置时，由于客户要求规格多变字面意思无法理解，导致无法确认以哪种方式生产及变更，每次需要来回找技术人员确认几遍后方可生产。因此建议此类似生产计划单，先请技术人员确认后下发生产部。
四 2024年生产目标
1)质量方面：
满足用户要求，一次良率不低于99.5%，客户客诉率为0批。
(2)产量方面：
用最少的能耗费及人力和物力，完成销售项目及生产单装置，以满足客户出货量。
(3)安全生产：
安全生产是以生存发展的先决条件，因此要定期给员工讲安全生产应知应会操作要领，警钟常鸣、防患于未然。
(4)节能降耗：
优化装置生产工艺，合理用工、严格控制、物料、电耗，设备的开启及生产工艺顺畅，避免无用功。
(5)稳定员工：
管理中制度是必不可少的权威，但制度的力量是有限的，制度只能使部分人怕犯错误，要想员工有凝聚力、与企业同心同德、还要靠情感、用执着和人品换取人心。
(6)执行力：
我做为生产主管要做到严格执行和组织实施。做到公司领导安排的各个事项，按时，按量的达成。
报告人：
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对“蚁族”，“校飘族”，“富二代”现象的思考
“蚁族”形容中国低收入劣居群体，这种用法其实是借用，相当于蚁居族，采用蚁族的蜗居特征。“蚁族”或蚁居族，包括城市拥挤聚居的普通市民（如棚户区的）、农民工、大学毕业生、技校毕业生，有市民蚁族、农工蚁族、青知蚁族等，并不单纯指某个年龄群体。其中，青知蚁族包括两种，一是“大学（高校）毕业生低收入聚居群体”，二是技校毕业生低收入聚居群体。
校漂族指的是指大学毕业后因各种原因仍然滞留在学校周围的人群。他们生活在曾经熟悉的环境中，不愿踏入社会就业的漂流在原来就读的校园以期达到自己理想目标的人群。一般大学毕业生们都必须迈出校园，跨入社会，开始新的生活。然而有些人却选择了第三条道路——他们以各种理由滞留在学校，成为寄居在高校周围的一个特殊群体：“校漂族”。
“校漂族”每天像在校生一样，严格地执行学习计划。在许多高校周围有这么一批人，他们有的是考研落榜的学子，有的是在职人员，有的是辞了职专门回来充电、考研的，这些人大多租住在学校附近，出现在学校的自习室、食堂等地方。他们称自己为“校漂族”。他们早已完成学业，却仍然漂泊在学校周围，没有固定的工作，没有稳定的收入；他们大多结伴而居，出入在学校的自习室、图书馆、食堂、体育馆等，充分享受校园的硬件资源；他们摇摆在理想与现实之间，对未来有些茫然，但又充满期待。
富二代，rich 2g，是指80年代出生、继承巨额家产的富家子女。富二代有知识成功型、艰苦奋斗型，这两类在富二代中是主体，也有纨绔子弟败家型，也有一小部分最后较为平庸。有专家认为富人的财富应有部分捐献给社会而不是全部继承给子女，否则容易导致社会贫富分化加剧，不利于社会的稳定与经济的发展；但是财富不在一定规则下传承就就很难出现中国本土的贵族。
其实，大学生应该要立足自身，不断发展提升自己。第一，要客观认识自己。正确分析自身优势，条件，对个人发展目标科学定位，有目的，有计划地发展自我。第二，积累沉淀自我。大学生要不断提升学习能力和做事能力，充分利用学校资源和网络资源，根据自己的规划和目标充实自己，去除浮躁，加大实现自我价值的砝码。第三，转变就业观。大学生要直面就业压力，正确研判就业形式，树立正确的择业观，改变对高收入，大城市，甚至安逸舒适工作的片面追求，更多注重职业规划的长期性，自我成长发展的积累性，把个人发展和社会发展很好地结合起来。
会计2班
刘利民
20112204012042
报告报告报告老板篇三
关于对我市主城区存在脏乱差情况的调研报告
市委、市政府：
为积极推进我市创建文明城市工作，按照我办工作安排, 2月23日我办与区创城办工作人员一起走访了主城区城市道路，特别是市民反映比较强烈的路段，就我市主城区存在的脏乱差情况进行调研。通过实地考察，了解了我市主城区存在的脏乱差情况实际情况和存在的主要问题，现将调研情况报告如下：
一、基本情况
我市主城区城市路段：中山路、新兴路、来昌路进一步核实，这几条路路面烂得比较严重，路面坑坑洼洼的“水塘”随处可见。“晴天灰尘飞扬，雨天泥水乱溅”这是这几条路段的真实写照。
过三路施工工地，工程车辆带泥上路，路面较脏，灰尘很大；柳放路过三菜市占道经营、车辆乱停乱放比较严重；东南一路（铁路隧道）隧道生活垃圾长期以来无人清扫，刚通车不到一年的隧道路面非常脏，另外道口的西面卖菜、卖果占道经营，过往车辆堵塞比较严重，尤其是上下班的高峰期；大桥路从河西转盘至来军路口，坑洼多，灰尘很大，来军路口还留下一个大“水塘”；大桥路从来宫路口至冶炼厂
区门口，还有中华路，因路面扩建，路中间还竖有一排电线杆，过往车辆存在许多安全隐患。
二、存在的问题
由于城市管理职能相对分散，存在多头执法、多头管理和专职部门执法主体缺位现象,导致了相关单位在工作中推诿扯皮，管理不力，市容环境混乱无序，占道经营、店外经营、车辆乱停乱放、乱倒垃圾等脏、乱、差现象屡禁不止，社会反映比较强烈。
1、占道经营、店外经营屡禁不止。由于我市市场建设步伐滞后，城区缺乏必要的瓜果、蔬菜、饮食、农贸等专业性市场，使得市场管理不规范，不到位，占道经营、店外经营屡禁不止。特别是建宾市场、中南路来宾宾馆至建宾市场两旁人行道、迎宾广场周围、东盟国际周围、前卫路百家惠超市门前等商业繁华地段，小商小贩随意摆摊，星期天、节假日甚至占据道路中央，不仅影响市容，而且严重阻碍城市交通，给广大群众出行和生产生活带来严重不便。
2、机动车辆乱停乱放现象比较突出。这种现象的出现，既有相关部门监管不力的原因，也有城市基础设施滞后的因素，截止目前，我市有些路段没有对机动车停车场进行规划，机动车乱停乱放现象非常普遍。出租摩托三轮车有的在慢行道停放，有的在十字路口中央停放；客运出租车、客运公交车也不按规定地点停靠，无论是快车道还是慢车道，乘客招
手即停，不遵守交通规则；尤其是商店、饭店门前，自行车随意乱放，机动车随意乱停，不管是否侵占城市道路，是否影响行人和其他机动车辆通行，乱停乱放车辆十分随意。
3、户外广告、小广告、城市牛皮癣现象屡见不鲜。由于城管局、工商局在广告管理方面职责不明，好象是人人都在管，其实人人都没有具体管，影响了对户外广告、小广告、城市牛皮癣的治理工作，城区乱设广告、乱贴乱画甚至将广告牌搁臵在道路上的现象并不少见，影响了市容市貌的整洁美观。
4、城区整体卫生状况差。我市垃圾中转站、垃圾处理场等环卫基础设施建设滞后，不能对城市生活垃圾进行集中管理和密闭化存放、密闭化运输以及无害化处理，直接影响城区环境卫生质量的改善和提高。具体表现：一是垃圾点规划设臵不合理，多数地方沿路存放，管理粗放；二是公厕卫生打扫不及时，消毒不规范，卫生状况不佳；三是城区背街小巷、生活小区和城乡结合部位，存在漏清漏管现象，道路无人清扫，垃圾清运不及时，有的甚至长期堆积，垃圾围城现象比较突出，环境卫生状况令人不满。
5、城市在扩建，而原来一些老路段显然就变小了许多，加上过往车辆较多，特别是大重型车辆和施工工程车，原来老城区的路已经承受不了如此大的负荷。
三、采取措施
1、各单位要明确各自的职责，加大力度整治，力争短时间内立竿见影，并形成长效管理机制。
2、对于部分路段路面损烂，相关单位应及时进行修补或重修，特别允许大车通行或车辆通行繁华的路段，应高标准、高要求施工。
来宾是新兴城市，又是今年创建自治区文明城市的关键之年，面对城市“脏乱差”这一大堆不和谐音符，我们该做什么？恳求市委市政府引起高度重视，协调相关部门加大力度整治，为新来宾添一份新装，更为创建自治区文明城市打下坚实的基础。
以上报告，请予审议。
市创建文明城市指挥部办公室
2024年2月24日
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金海公司自行车出口大型综合业务操作要求
金
海
贸
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贸易背景：1997年6月的《亚洲杂志》（asia source）上刊登，丹麦公司欲求购中国产的自行车。公司全称和详细地址为：
1、建立业务关系：金海公司业务员给丹麦客户发出一封建立业务关系的建交函（发送日期1999年6月22日），主要内容包括公司介绍、可提供的产品介绍（永久牌forever brand;凤凰牌phoenix brand等），说明另邮航寄样本，并表达期待尽快与对方达成具体交易的热切愿望。
阅读操作指南中金海公司建交函
2、客户回函：
丹麦客户收到金海公司建立业务关系的建交函后很快作出回复。
& co.a/s
to:
dear sirs, we have received your letter and your  are glad to learn your desire of establishing business relations with  your information, after studying your catalog carefully, we found that “forever” brand ye803 26\' and te600 24\' bicycles are quite suitable for the danish  would like to place an order for 600 sets each with delivery during  port trading : 86-21-64331256 dt:
june 29th, 1999 77, vigerslev alle, dk-2500 valby, copenhagen, denmark telephone：（01）30 11 66  fax：（01）20 11 90
& co.a/s
77, vigerslev alle, dk-2500 valby
copenhagen, denmark
fax:（01）20 11 90
e-mail address: flsmith(at) please kindly check and inform by return if you are able to supply and quote us your rock bottom prices for these two items on the basis of cifc5 copenhagen with details about packing, color assortment, insurance and means of  immediate and careful attention to this matter would be highly  look forward to your favorable  best regards. & co.a/s  manager hjorgen  ll.m.3、出口报价核算
操作一：出口报价核算
仔细阅读客户6月29日来函，参阅出口报价核算操作指南，进行出口报价核算。商品：
永久牌山地自行车
ye803 / te600 蓝、绿、红、紫、白 货号：
颜色：
包装方式:
尺码:
毛/净重:
1辆/纸箱
1辆/纸箱 120x76x50cm/纸箱
33/28kgs
供货单价:（含税）
210元/辆 / 250元/辆 已知自行车的增值税为 17％，出口退税为9％，国内费用:
出口包装费每辆10元；
整批货物(两个货号1200辆)共需仓储费500元；
国内运杂费1000元；商检费650元；报关费50元；港口费800元；
业务费2024元；其它1000元。出口运费： 上海至哥本哈根的集装箱运费为
拼箱每运费吨103美元，20\'整箱2024美元，40\'整箱3935美元；
保险：
发票金额加10％投保一切险和战争险，费率分别为0.6%和0.3%;
公司要求的预期利润率为成交价格的10％并以即期信用证作为付款方式。（人民币对美元汇率为8.25:1)请根据上述条件进行fobc5、cfrc5、cifc5三个贸易术语的出口报价核算，列出详尽的计算过程（分步计算，结果保留4位小数，最后报价取2位小数）。
根据出口报价核算结果，该公司于7月1日发送一封发盘信，回答客户提出的问题，告知对方交易的基本条款，并敦促对方尽快作出决定。
阅读操作指南中金海公司发盘函
4、客户还盘
& co.a/s
to:
dear sirs，we are glad to receive your letter, together with your  studying your quotation, we have to say that your prices are  market price for bicycles are falling here, meanwhile, we have received many quotations recently and some of which are about 10% lower than  we suggest that you find a better supplier and lower our  speed up our business, we can tell you that the highest prices we can accept are as follows:
ye803 26\' usd62.00 per set cifc5 copenhagen  te600 24\' usd68.00 per set cifc5 copenhagen
by the way, we can accept your trade terms listed in your letter except the terms of  can only accept payment by l/c at 30 days  take these matters into serious consideration and give us your favorable golden sea trading : 86-21-64331256
dt:
july 5th, 1999 77, vigerslev alle, dk-2500 valby, copenhagen, denmark telephone：（01）30 11 66  fax：（01）20 11 90 reply with the least possible delay. & co.a/s manager hjorgen  ll.m.5、出口还价核算
操作二：出口还价核算
公司7月5日的还盘函电，参阅出口还价核算操作指南，进行还盘核算
1)公司的还价，我公司是否还有利润，总利润额为多少元人民币？利润率又为多少？
2)若接受对方价格，而我公司的利润率又不得少于6％，那么，在其它条件不变的情况下，公司应掌握的国内收购价为多少？(人民币对美元的汇率为8.25:1)3）由于和国内厂商洽谈降价一事没有成功，该公司给公司写了一封还盘信，提出对方还价难以接受，要求重新报出公司利润率为6％的cifc5哥本哈根的价格（结果取整），报价有效期为3天并告知公司可以接受30天远期信用证付款。(汇率为8.25:1)
6、客户订单
针对我方7月8日的还价，丹麦客户于7月11日回函表示接受我方还盘后价格条件。
& co.a/s
to:
dear sirs，your quotation has been accepted and we are glad to place our order no.9711 as follows: golden sea trading : 86-21-64331256 dt:
july 11th, 1999 77, vigerslev alle, dk-2500 valby, copenhagen, denmark telephone：（01）30 11 66  fax：（01）20 11 90
forever brand bicycle:
ye803  26\' usd66.00  per set  cifc5 copenhagen 600 sets  te600  24\' usd71.00  per set  cifc5 copenhagen 600 sets
total amount: us$ 82200.00
assortment of colors:
blue、green、red、purple and white
equally assorted with single color in one nt: to be effected before august 31th, terms and conditions remain the same as we agreed in our previous  this is the first transaction between us, we will be pleased if you make the inspection and ship the goods on time for the urgent  the goods are ready for shipment, please send us shipping advice by e-mail to facilitate making the necessary  are looking forward to your sales confirmation and thank you in advance. & co.a/s
manager
hjorgen  ll.m.7、出口合同核算
出口合同核算包括购货总成本、总退税收入、各项费用细目与总额、成交总利润额及成交利润率、出口换汇成本和出口盈亏率等核算。
操作三：出口合同核算
请阅读客户订货来函和出口成交核算操作指南，根据最终达成的交易条件作购货总成本 总退税收入 各项费用总额 费用率细目
成交总利润额及成交利润率
详细的出口合同核算，其中包括：
8、签约
操作四：制作售货确认书
根据出口成交操作指南，金海公司于7月14日给客户寄出成交签约函，感谢对方的订单，说明随寄售货确认书，并催促迅速回签合同并及时开出信用证；
参照出口合同签订操作指南和售货合同合同样本和示例，并根据双方在信中确定的条件制作售货确认书（号码：jh-flssc01），要求条款内容全面、具体，确认书空白单据见0701014
9、客户成交确认函：7月17日国外客户寄交回签合同和成交确认函。
& co.a/s
to:
dear sirs，we acknowledge receipt of your sales confirmation -flssc01 with great  have countersigned it and returned one for your file as ile we have instructed our bank, west lb(europa) open the relevant l/c in your favor, which will arrive at your end in couple of  sea trading : 86-21-64331256 dt:
july 17th, 1999 77, vigerslev alle, dk-2500 valby, copenhagen, denmark telephone：（01）30 11 66  fax：（01）20 11 90 please pay your best attention to the quality of the goods, the delivery time as well as other terms specified in this s/ the result that  you execute this order turns out to be satisfactory, we  will be sure to place you regular orders in the near future. & co.a/s manager hjorgen  ll.m.10、审证、改证
该公司收到客户7月27日开来的信用证后，依据合同进行认真细致的审核。并于7月31日给国外客户写一封要求改证函，列明不符点，并要求迅速改证。
操作五：请参照教师上课信用证审核要点资料，根据合同审核信用证，并填制信用证审核结果分析单。（具体要求见07010132）
11、出口托运订舱
8月4日中国银行上海分行通知金海公司，收到丹麦银行传来的信用证修改书。经审核，金海公司认为修改书符合改证要求，随即于第二天开始进行货物的托运工作。订舱文件主要包括：出口货物订舱委托书；商业发票；装箱单。
阅读出口托运订舱操作指南，熟悉出口托运订舱操作基本流程
12、出口货物投保
出口商在订妥舱位后（即收到配舱回单），在向海关办理货物的申报出口手续的同时，及时向保险公司投保。填写出口货物投保单，在获得保险公司承保回执后，缮制保险单。
阅读出口货物投保操作指南，熟悉货物投保基本流程
13、出口货物报验
我国生产的自行车出口至丹麦可享受普惠制待遇。金海公司向我国商检部门申请签发普惠制原产地证（form a）。
阅读出口货物报验操作指南，熟悉货物报验基本流程
14、出口货物报关
根据新的海关报关规定要求；货物的出口报关必须在货物进入装货码头仓库后才能进行。金海公司于8月20日货物进入码头仓库后即向海关报关，以免耽误8月21日的船期。金海公司填制“中华人民共和国海关出口货物报关单”并随附商业发票及装货单等有关单据向海关报关。
阅读出口货物报关指南，熟悉货物报关基本流程
15、发装运通知
根据信用证及修改书的规定，金海公司必须在1999年8月31日之前装运，并在货物装运后21天内向议付银行交单。8月21日，该批出口自行车在上海港装上了开往目的港的“yi xiang”轮第v307航次。金海公司及时向丹麦客户发送了装船通知。
16、出口制单结汇
金海公司于8月21日向荷兰客户发送装船通知后，开始着手准备信用证规定的全套议付单据。
阅读出口制单结汇操作指南，巩固基本议付单据审核和缮制的要点
17、出口单据审核
作为议付银行，在收到出口商交来的出口单据后，根据信用证及修改书中的条款进行仔细详尽的核查，以“单、证及单、单严格相符”为原则，对出口单据提出具体的审单意见后发出：
18、出口货物结汇  出口商在收到议付银行发来的全套议付单据及审单意见后，根据信用和修改书再次认真核查单据，对照审单意见对单据进行必要的修改和补充，在确保全套出口单据准确无误、完全符合信用证的规定后，再次向议付行交单。
19、出口业务善后
8月25日金海公司向议付行提交单据要求议付，议付行贴现。8月28日接到议付行通知，开证行已如数付款。至此，该笔交易顺利结汇。金海公司向外方公司去函致谢，另寄新的商品价目表，并表示只要定单数超过10万美元，可给予2%的特别折扣。
阅读操作指南中金海公司出口业务善后函。
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